
SaleSqueze poslovni zajtrk: Vse za uspešno digitalno prodajo!

by Kalmia



Co-founder, Kalmia d.o.o.
Leon Panjtar, BSc.

Z vami zajtrkuje…

Inženir avtomatike in robotike, sicer pa izkušen podjetnik, 
ki skozi svojo celotno kariero razvija nove produkte in 
rešitve, ki nagovarjajo predvsem probleme optimizacije 
procesov. V svoji karieri je vodil veliko razvojnih projektov, 
kakor tudi produktne ekipe v večjih slovenskih podjetjih. 
Leta 2017 je soustanovil podjetje Kalmia, kjer vodi razvoj 
produkta SaleSqueze ter prodajni, marketinški in 
operativni oddelek podjetja.



• Mlado inovativno razvojno podjetje 
• 3 leta pristoni na trgu 
• Vizija: Podjetjem pomagamo rasti 
• Ekipa 21 ljudi 
• 100% letna rast poslovanja

Na kratko o nas…

Kalmia d.o.o.



Orodje za digitalno prodajo kompleksnih produktov

by Kalmia



DIGITALNA PRODAJA
Zakaj? Kaj je? Kje in kako poteka?



LJUDJE SE SPREMINJAJO
Enostaven dostop do digitalnih tehnologij 

spreminja svet okoli nas. 



ONLINE PRODAJA 
“IZDELKOV S POLICE”



PRODAJA “IZDELKOV S POLICE”

VELIKOST TRGA
3.5 triljone USD - 13% celotnega retail trga



PRODAJA “IZDELKOV S POLICE”
POGOSTI NAČINI PRODAJE



PRODAJA “IZDELKOV S POLICE”
PRODAJNI PROCES

KATALOG 
IZDELKOV

PODROBNOSTI 
IZDELEKA

ZAČETEK PROCESA 
NAKUPA

KOŠARICA PLAČILO, DOSTAVA 
IN NAKUP

Celotno breme ustvarjanja poslovnih priložnosti je na procesu, ki je standardiziran!

PODATKI



  Merljiv, konsistentni rezultati    Nizki stroški, deluje 24/7  

  Popolna avtomatizacija    Enostaven in logičen  

ZNAČILNOSTI



Digitalna prodaja deluje… toda…



Kaj pa ostalih 87%
oziroma 19 triljonov USD?



VEČINOMA KOMPLEKSNI IZDELKI



NAČINI PRODAJE

  Spletna stran    Sejmi    Saloni  

  Osebna prodaja    Priporočila    Marketing  



PRODAJA “IZDELKOV S POLICE”
DIGITALNA PRODAJA KOMPLEKSNIH IZDELKOV

izplen
5 - 20%

Definicija zahtev stranke, ponudbe, prodaja, 
plačila, naročila... 

Celotno breme ustvarjanja poslovnih priložnosti je na prodajalcu!



PRODAJA “IZDELKOV S POLICE”
OPAŽANJA

Visoki stroški prodaje!

Podjetja opravijo 100% dela za le 5-20% izplen!

Rast je pogojena z dodatnimi zaposlitvami in predajo znanja!



  5 - 20% konverzija   Visoki stroški  

  Proces večinoma ročen    Nestandarden, zapleten  

ZNAČILNOSTI



19 trilijonov USD
priložnost za novo digitalno revolucijo



by Kalmia



SaleSqueze je orodje, 
ki podjetjem omogoča 
enostavno trženje 
kompleksnih izdelkov 
preko digitalnih 
kanalov.



‣ Napredne spletne konfiguracije in 
personalizacije vaših produktov 

‣ Motivirane in izboražene stranke ter 
večja vrednost naročil 

‣ Avtomatiziran prodajni proces vaših 
produktov na digitalnih kanalih 

‣ Tudi do 200% več priložnosti 

‣ Fokus na prodajo namesto na 
pisanje ponudb

Gradimo vrhunske digitalne 
izkušnje za vaše stranke. Marketing

Digital prodajni kanal

Obiskovalci

SaleSqueze 
Konfigurator

SaleSqueze 
Prodajni Kanal

Povpraševanje/ 
Naročilo

}
}
}

}

}



‣ Zgrajen na SaleSqueze Product 
Configuration Framework 

‣ 100% prilagodljiva izkušnja 
konfiguracije, ki ustreza produktu 

‣ S poudarkom na UX postane zelo 
enostaven za uporabo in resnično 
privlačen za stranke 

‣ Omogoča uporabnikom, da vam 
natančno povedo, kaj želijo 

‣ Vodi uporabnike do rešitve in zbere 
vse informacije za ponudbo 

‣ Vsebuje vse elemente vaše znamke

SaleSqueze Konfigurator



‣ Zgrajen na SaleSqueze Pipeline 
Configuration Framework 

‣ 100% prilagojen vašemu procesu 
prodaje in vašim sistemom vodenja 

‣ Zmanjša potrebno delo in stroške v 
prodaji tudi do 95% 

‣ Integrira se z vsemi vašimi obstoječimi 
orodji ter poslovno logiko 

‣ Povezuje sisteme ali oddelke v podjetju 

‣ Vsebuje vse elemente vaše znamke

SaleSqueze Prodajni Kanal



Obiskovalec vidi oglas za garažna vrata in 
zato obišče spletno stran podjetja, ki se 
ukvarja z njihovo proizvodnjo in prodajo.

POIMENUJMO GA MIHA

Praktični primer: Spletno trženje garažnih vrat



Miha si ogleda ponudbo 
in želi izvedeti več o 
izdelku, predvsem pa ga 
zanima cena garažnih 
vrat njegovih mer…

Praktični primer: Spletno trženje garažnih vrat



Miha želi raziskati, kakšna je 
ponudba podjetja ter kakšna 
bi bila cena za vrata narejena 
po njegovih željah in 
zahtevah…

Praktični primer: Spletno trženje garažnih vrat

Ko je zadovoljen z izborom, 
odda povpraševanje.



V nekaj minutah prejme Miha 
preko elektronske pošte PDF 
ponudbo za svoja vrata.

Praktični primer: Spletno trženje garažnih vrat

Isti ali naslednji dan ga kontaktira 
prodajalec iz podjetja, ki se z njim 
pogovori o ponudbi in skupaj 
določita naslednji korak, dodatne 
možnosti ali premagata prodajne 
ovire, pri tem pa se celoten proces 
prodaje vodi skozi orodje 
SaleSqueze.



KOMERCIALISTI

MIHA

• Podrobno razišče produkt “garažna vrata” in vidi vpliv personalizacije vrat  na ceno 

• Na zahtevo ustvari eno ali več povpraševanje in pridobi ponudb 

• Zadovoljen, ker lahko v miru vse razišče in se izobražuje o ponudbi 

• Ne izgublja nepotrebnega časa 

• Višja stopnja zaupanja zaradi transparentnosti

• Avtomatska priprava ponudb 

• Enostaven pregled in nadaljnje aktivnosti na ponudbah 

• Stranke so izobražene in pripravljene za nadaljni proces prodaje 

• Potencialne stranke same pripravljajo ponudbe (they do the heavy lifting…) 

• Spremembe in nove ponudbe lahko enostavo ustvarjajo tudi komercialisti

Praktični primer: Spletno trženje garažnih vrat



POVRAČILO INVESTICIJE V 3 - 8 MESECIH

✓ Poslovite se od ročnega pisanja ponudb 

✓ Avtomatizirajte vaš prodajni kanal 

✓ Ustvarite do 200% več ponudb 

✓ Privlačite kupce, ki želijo kupovati od vas 

✓ Zapirajte posle namesto da pišete ponudbe



KAKO ZAČETI Z DIGITALNO PRODAJO?

Brezplačno analiziramo vaš marketinško-
prodajni proces, pregledamo obstoječe 

aktivnosti, predlagamo izboljšave nato pa v vaš 
proces umestimo SaleSqueze in druga orodja, 

vas naučimo z njimi upravljati in vam tako 
pomagamo rasti!

salesqueze.com/prodaja

https://salesqueze.com/prodaja

